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Plantas  generadoras  accionadas  por  máqui- 
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MARZO  DE  1928. 


NUM.67 


JUNTA  DIRECTIVA  DE  1928 


Presidente 

Vice-presidente. 

Tesorero 

Vocal  1? 

Vocal  2° 

Dn.  David  E.  Sapper. 

,,  Enrique  Herrarte. 

,,  Carlos  Springmühl . 
,,  Constantino  Kiehnle 
,,  Alfredo  A.  Godoy. 

,,  J . Vicente  Molina  h. 
,,  Emilio  Conde. 

Vocal  4° 

Vocal  5 ? 

,,  Carlos  A.  Benavides 

Vocal  6° 

,,  Julio  Toriello. 

Vocal  7? 

,,  Juan  Brackmann. 

Vocal  8? 

,,  W.  V.  Linch. 

Vocal  gP 

,,  Juan  Lehnhoff. 

Vocal  icP 

,,  M.  de  Coto  Peláez. 

Vocal  119 

,,  Guillermo  Lottmann 

Comisión  de  Hacienda 

Presidente,  don  J.  Vicente  Molina'  hijo. 
Vocales,  don  Jacinto  J.  Cruz  y don 
Santiago  A.  Dalgliesh. 
Comisión  de  Fomento 
Presidente,  don  Guillermo  Lottmann. 
Vocales,  don  Rafael  E.  Monroy  y don 
Teodoro  Rudeke. 

Comisión  de  Legislación 
Presidente,  don  Alfredo  A.  Godoy. 
Vocales,  don  J.  P.  Armstrong  y don 
Alberto  Bargelés. 

ABOGADOS  CONSULTORES:  Lie.  don  Marcial 
García  Salas  y Lie.  don  José  Falla. 
Secretario  de  la  Cámara,  don 
Mariano  Antillón  P. 


LABORES  DE  LA  CAMARA 


Acta  No.  1927.  Sesión  cele- 
brada el»i?  de  Marzo  de  1928. 

Asistieron  los  señores.  Presi- 
dente David  E.  Sapper,  el  Vice- 
presidente Enrique  Herrarte  y 
los  Vocoles:  Julio  Toriello,  Juan 
Brackmann,  Guillermo  Lottmann, 
J.  Vicente  Molina,  b.,  Alfredo  A. 
Godoy,  Manuel  de  Coto  Peláez, 
Constantino  Kiehnle  y Juan  Leh- 
nhoff,  faltando  con  excusa  el  Te- 
sorero don  Carlos  Springmühl  y 
los  Vocales  señores  W.  V.  Linch, 
Emilio  Conde  y Carlos  A.  Bena- 
vides. 

Fué  leída  y aprobada  el  acta  de 
la  sesión  anterior. 


Se  dio  cuenta  con  el  dictamen 
de  la  comisión  que  se  nombró 
para  formular  un  proyecto  de  Pa- 
tente Comercial  que  solicitó  el 
Ministerio  de  Hacienda  y Crédito 
Público,  y con  la  reforma  de  hacer 
constar  en  él  que  los  importa- 
dores de  licores  ya  pagan  fuerte 
suma  por  su  expendio,  fué  apro- 
bado. 

Teniendo  conocimiento  la  Cá- 
mara de  Comercio  de  que  con  mo- 
tivo del  aumento  de  los  derechos 
consulares,  el  Fisco  está  siendo 
defraudado  con  falsas  declaracio- 
nes por  parte  de  comerciantes  sin 
escrúpulos,  la  Junta  Directiva 
acordó  dirigirse  al  Ministerio  de 
Hacienda  y Crédito  Público,  ofre- 


AGENTE  EXCLUSIVO 

para  la  República  de  Guatemala,  de  los  AUTOMOVILES 
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La . Marquesa 

es  la  JOYERIA  y RELOJERIA  que  constantemente 
ofrece  a su  clientela,  un  hermoso  surtido  en  artículos 
de  fantasía  propios  PARA  REGALO.  Agencia  de 
los  inimitables  relojes  INVAR,  de  los  cuales 
hay  siempre  GRAN  CANTIDAD  donde  escoger. 

E íi  Marquesa 
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ciándole  los  servicios  de  la  Cá- 
mara para  el  caso  que  desee  llevar 
a cabo  un  control  sobre  esta  renta 
que  no  obstante  baber  aumentado 
la  importación,  su  valor  principal 
declarado  disminuyó  el  año  pró- 
ximo pasado. 

Se  dió  cuenta  con  él  dictamen 
de  la  comisión  nombrada  para 
hacer  un  estudio  del  Decreto  No. 
961  que  modifica  el  Legislativo 
No.  1369  de  14  de  abril  de  1925 
con  repecto  a los  extranjeros  que 
deben  quedar  excluidos  en  lo  que 
respecta  al  75%  de  empleados 
nacionales  y se  aprobó  disponién- 
dose hacer  las  gestiones  ante  el 
Ministerio  de  Fomento,  con  el  fin 
de  que  dicho  Decreto  de  reformas 
sea  modificado  de  acuerdo  con  la 
actual  situación  del  pais. 


Acta  No.  198.  Sesión  cele- 
brada el  21  de  marzo  de  1928. 

Asistieron  los  señores  Presi- 
dente David  E.  Sapper,  Tesorero 
Carlos  Springmühl  y Vocales 
Juan  Brackmann,  Alfredo  A.  Go- 
doy,  Guillermo  Lottmann,  Emilio 
Conde,  W.  V.  Linch,  Carlos  A. 
Benavides  y Manuel  de  Coto  Pe- 
láez,  fcfltando  con  excusa  los  se- 
ñores Vicepresidente  Enrique 
Herrarte  y Vocales  Julio  Torie- 
11o,  J.  Vicente  Molina,  h.  y Juan 
Lehnohff  y sin  el^  Constantino 
Kiehnle. 

Fué  leída  y aprobada  el  acta  de 
la  sesión  anterior. 

Presentada  una  comunicación 
del  Departamento  Nacional  del 
Trabajo  sobre  que  la  Cámara  tome 
a su  cargo  la  defensa  por  la  prensa, 
déla  Ley  emitida  últimamente  pa- 
ra vendedores  ambulantes,  se  acor- 
dó nombrar  un  miembro  de  la  Di- 
rectiva para  que  hable  con  los  di- 
rectores de  periódicos  al  respecto. 


La  Secretaría  informó  que  por 
ausencia  del  Presidente  de  la  Cá- 
mara, el  Secretario  asistió,  invi- 
tado por  el  Ministerio  de  Ha- 
cienda y Crédito  a una  junta  en 
donde  se  discutió  la  forma  en  que 
se  debía  reglamentar  los  días  fes- 
tivos a solicitud  de  algunos  ban- 
cos de  la  ciudad. 

Una  comunicación  de  los  señores 
Perera  Hermanos  acompañando 
los  documentos  en  que  se  fundan 
para  el  reclamo  que  piden  que 
haga  la  Cámara  a nombre  da  ellos 
a la  casa  Joh’s  Grefel  Alemania, 
por  no  haberles  mandado  a tiem- 
po la  factura  consular  de  unas 
mercaderías  que  la  referida  casa 
les  envió  y que  no  obstante  los 
continuos  reclamos  que  hicieron  a 
su  tiempo  tanto  directamente 
como  por  medio  del  Agente  en 
Cuba,  no  pudieron  lograr  nada 
dando  por  resultado  esta  falta  que 
la  Aduana  les  impusiera  una  mul- 
ta de  $90  00  que  pagaron  y cuya 
devolución  reclaman  a la  casa 
remitente.  Se  acordó  pasarla  a 
un  miembro  de  la  Directiva  para 
que  estudie  el  reclamo  y aconseje 
lo  procedente. 

Se  dispuso  pasar  a una  comi- 
sión compuesta  de  los  señores 
Guillermo  Lottmann,  Manuel  de 
Coto  Peláez,  Alberto  Bargelés, 
Carlos  Springmühl  y Emilio  Con- 
de el  proyectó  de  la  nueva  Tarifa 
de  Aduanas  que  el  Consejero  Téc- 
nico se  sirvió  enviar  para  su  estu- 
dio, solicitando  a la  vez  algunas 
sugerencias  de  la  Cámara  con  el 
fin  de  que  el  trabajo  no  adolezca 
de  defectos  que  causen  molestias 
al  comercio  al  poner  la  Ley  en 
práctica. 

Se  dió  cuenta  con  una  comuni- 
cación del  Inspector  General  de 
Legaciones  y Consulados  de  Gua- 


J.  P.  Armstrong  A.  Lamport 

Sa.  Avenida  Sur,  No.  8 
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Tendremos  mucho  gusto  en  darles  precios  para 
artículos  siguientes: 

Carbonato  de  Soda 

Sal  común  de  Inglaterra 
' Potasa  Cáustica 

Harina  “Gold  Medal” 
Alambre  espigado 
LAMINAS  Inglesas  y Americanas 
Aceite  de  Linaza 

o-o 


los 


Representamos  Fabricantes  de: 

Manta  Americana  y Japonesa 
Lona  zul  Lona  Cruda 

Casimires,  Etc. 
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témala  en  la  cual  indica  la  conve- 
niencia de  que  ia  Cámara  arregle 
un  muestrario  para  mandarlo  a la 
exposición  que  se  celebrará  en 
Long  Benach  próximamente.  La 
Junta  Directiva  acordó  esperar 
el  muestrario  que  la  comisión 
respectiva  prepara  para  New  Or- 
leans. 

Al  Ministerio  de  Gobernación 
y Justicia  se  mandó  transcribir  la 
nota  de  varios  comerciantes  y 
banqueros  en  la  cual  se  quejan  de 
lo  molesto  que  es  el  continuo 
tocar  de  discos  en  las  agencias  de 
fonógrafos  durante  las  horas  de 
trabajo  en  las  oficinas  vecinas,  y 
piden  haga  gestiones  por  el  órga- 
no que  corresponde  para  que  se 
emita  un  reglamento  para  este  sis- 
tema de  anuncios. 


BOLETIN  MENSUAL 

DE  DA 

CAMARA  de  COMERCIO 

Tarifa  de  Anuncios: 


* 

* 

ORO 

% % de  página,  al  mes.  .. 

..  $2.00 

| yí  de  página 

• 3-°° 

| Una  página 

6.oo 

X 

| En  contratos,  grandes  descuentos. 

J No  se  hacen  publicaciones  por 

menos  de  6 veces. 


$ Editadoenla Tipografía  “AMERICA” 


* JULIO  CASTAÑEDA  G.  4- 

* 8a  Avenida  Sur,  No.  25. — Teléfono  2616  4. 


Panadería  "LAS  VICTORIRS” 


sai 


5?  Avenida  Sur,  número  70.— Frente  al  Parque  “La  Concordia’’ 

=========  TELEFONO  587  * 

El  PAN  “VICTORIAS”  es  elaborado  con  materiales  de  § 
primera  y procedimientos  científicos  y modernos:  es  higiénico  y 

satisface  el  gusto  más  delicado.  i 


Pan  de  Viena.  - - Pan  de  Centeno  legítimo. 
Pan  de  distintas  clases  para  todos  los  gustos. 

Venta  de  Harinas  y Manteca. 

Todo  de  CUIDADO  GARANTIZADO.! 


JUAN  HERNANDEZ  E HIJOS. 
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i Baneo :-:  Colombiano  1 


FUNDADO  EN  EL  AÑO  1878. 

NEGOCIOS  BANCARIOS  EN  GENERAL 
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ABONA  INTERES  POR  DEPOSITOS 


t-ts" 


Cajas  de  Seguridad  para  el  Público 
SAFE  OEPOSIT  VAULTS  = 

CUATEMALA.  C.  A. 


is®ss 

GEBL4CH  & CO. „ I 


COMPRADORES  DE  CAFE  DE  TODAS  CLASES* 
ACEPTAMOS  EN  NUESTRO  BENEFICIO 


“LA  MODERNA” 


Toda  clase  de  café  para  trillar,  separar  y escoger. 
•>♦■<» 

ASERRADERO.— TALLER  AMERICANO 

GUARDA  VIEJO 

Compra  y venta  de  madera.  Construcciones  de  casas. 

Muebles  de  todas  clases. 


OFICINA:  10  Calle  Poniente,  Núm.  9. — Teléfono  Núm.  72 
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Conferencia  Económica  Internacional 

GINEBRA  1928 


Nos  ha  parecido  interesante  la  lectura  de  los  diversos  pasajes  de 
esta  conferencia,  así  como  de  las  resoluciones  casi  unánimes  a que 
llegaron  sus  miembros,  después  de  oír  la  opinión  de  un  vasto  número 
de  expertos  que  examinaron  y estudiaron  de  manera  prolija  los  temas, 
previo  acucioso  análisis  de  la  situación  individual  y colectiva  de  las 
naciones,  en  conexidad  con  el  comercio,  la  industria  y la  agricultura.- 
Y,  aunque  las  cuestiones  resueltas  han  tenido  por  base  la  situación  de 
Europa,  no  puede  prescindirse  de  conocer  la  tendencia  de  la  política 
económica  de  aquellos  gobiernos  y de  las  instituciones  interesadas, 
porque  ía  obra  conjunta  que  lleguen  a realizar  afecta  a los  otros  pueblos. 

Las  doctrinas  preconizadas  y que  encontraron  eco  general  entre 
aquel  gran  núcleo  de  políticos,  de  hombres  científicos  de  dilatada  expe- 
riencia y de  especialistas,  parecen  señalar  nuevos  rumbos  en  materia  de 
tarifas  aduaneras.  Y es  en  este  aspecto  de  las  discusiones  donde  el 
interés  se  intensifica  y donde  se  esperaba  que  surgieran  las  más  fuertes 
resistencias,  puesto  que  numerosos  países  allí  representados  siguen  un 
sistema  arancelario  abiertamente  proteccionista,  en  particular,  aquellos 
cuya  industria  manufacturera  se  halla  en  estado  naciente.  Y lo  que 
más  ha  sorprendido  es  el  hecho  de  que  gran  número  de  corporaciones 
obreras  apoyan  este  movimiento  hacia  el  cese  del  constante  crecimiento 
de  las  tarifas  proteccionistas.  Ello  depende  de  las  diferentes  condi- 
ciones en  que  se  encuentran  unos  y otros  pueblos,  por  lo  cual  los  pro- 
blemas^que  a su  economía  atañen  tienen  que  solucionarse  con  vista  de 
cada  caso  individual,  y esperar  que  en  el  desarrollo  de  las  relaciones 
comerciales,  los  mismos  acontecimientos  impriman  la  dirección  que  el 
sistema  arancelario  debe  seguir. 

En  la  imposibilidad  de  reproducir  íntegros  el  informe,  las  declara- 
ciones y demás  datos  y antecedentes  relativos  a la  Conferencia,  por  su 
extensión,  hemos  extractado  y traducido  lo  más  saliente  a nuestro  juicio, 
entre  el  conjunto  de  luminosas  opiniones  emitidas  por  personalidades 
de  fuste,  y que  siempre  estimamos  de  interés  para  los  lectores  de  esta 
revista. 


ANUNCIE  USTED  EN  LA  CAMARA  DE  COMERCIO 


GUSTAVO  LOU  & CO. 

GUATEMALA,  C.  A. 


9a.  Avenida  Sur 


Telefono  871 


Importación  Directa  de  Estados 
Unidos,  Europa,  Japón  y China. 


m- 


Sedería,  Algodones,  Artículos  de  Fan- 
tasía y Mercaderías  en  General. 


PRECIOS  SIN  COMPETENCIA 


m 


Mme.  G.  CIPRIANI  Inc, 


7 a.  Avenid^  Sur,  frente  a La  Continental 


INSTITUTO  DE  BEblsEZA  MONTADO  CON 
IsOS  APARATOS  MAS  MODERNOS 


8®  Ondulaciones  permanentes.  — Manicuristas,  pedicure. — Surtido 
completo  de  artículos  para  el  tocador.  — Perfumería  de  las 
mejores  y afamadas  marcas.  — Artículos  exclusivos  para  se- 
ñoras.— Objetos  propios  para  regalos  — Sombreros  para  señoras 
y niñas,  siempre  de  los  últimos  modelos. 


t*~  P R El  O I O S BARATOS 


Al  dirigirse  a los  anunciantes  mencione  el  “Boletín  de  la  Cámara  de  Comercio  de  Guatemala’’. 
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SOCIEDAD  DE  LAS  NACIONES.— DECLARACIONES  OFICIA- 
LES CONCERNIENTES  A LAS  RECOMENDACIONES  DE 
LA  CONFERENCIA  ECONOMICA  INTERNACIONAL-GI- 
NEBRA—1928. 

Informe  sobre  los  trabajos  de  la  Conferencia  económica  internacional. 

(Ligeros  extractos) 

El  Dr.  Stresmann. — La  Conferencia  ha  tenido  por  objeto  prin- 
cipal exponer  de  manera  clara  y precisa  la  naturaleza  de  las  dificultades 
que  el  mundo  sufre  en  la  actualidad  bajo  el  punto  de  vista  económico; 
le  corresponde  indicar  la  manera  cómo  sería  posible — por  medio  de  una 
cooperación  internacional — y tomando  en  consideración  las  exigencias 
de  la  vida  particular  de  cada  nación,  dominar  tales  dificultades,  o — por 
lo  menos — atenuarlas. 

Oyendo  la  opinión  de  quienes  en  todos  los  países  se  interesan  por 
estos  trabajos,  la  Conferencia  ha  llegado— en  esta  dirección— a resultados 
de  la  mayor  importancia.  No  se  trata  de  que  haya  revelado  a los  go- 
biernos o a los  economistas,  hechos  o remedios  nuevos;  pero  sí  ha  con 
densado  en  resoluciones  unánimes — entre  un  número  considerable  de 
expertos,  procedentes  de  todos  los  países  del  mundo,  de  una  competencia 
indiscutible — , los  resultados  de  sus  estudios  y de  su  experiencia,  indi- 
cando al  propio  tiempo  las  medidas  que  pueden  llevar  a un  mejora- 
miento de  la  situación  actual. 

Es  natural  que  los  expertos  hayan  fijado  en  especial  su  atención 
en  la  situación  económica  de  Europa,  que  durante  Ja  guerra  y después 
de  ella,  se  ha  visto  hondamente  quebrantada.  Como  quiera  que  sea, 
no  han  perdido  de  vista  la  reacción  que  las  dificultades  de  Europa 
producen  en  los  otros  continentes;  y por  lo  mismo,  no  han  podido  menos 
que  prestar  la  más  viva  atención  a toda  clase  de  problemas  que  pre- 
sentan una  importancia  igual  para  todos  los  países. 

Las  resoluciones  de  la  Conferencia  se  refieren  en  gran  parte  al 
dominio  del  comercio,  de  la  industria  y de  la  agricultura. 

El  comercio  es  por  excelencia  una  cuestión  de  interés  internacional 
y se  encuentra  influido,  a la  vez,  ya  por  la  acción  independiente  de  los 
diversos  países,  ya  por  las  relaciones  que  establecen  entre  los  mismos 
los  tratados  de  comercio.  Por  tanto  no  debe  causar  extrafíeza  que  la 
Conferencia  haya  asignado  el  primer  lugar  al  comercio  internacional. 
En  esta  materia  ha  reconocido — en  principio — la  necesidad  de  liberar  al 
comercio  internacional  de  todas  las  barreras  y obstáculos  artificiales, 
principalmente  aquellos  producidos  por  las  altas  tarifas  aduaneras. 


ABRAHAM  REYES  CHEVES 


FARMACEUTICO 


GUATEMALA 


RETAlaHULEU 


Sexta  Avenida  Sur,  Número  26. 

• Importación  directa  de  las  fábricas  más  renombradas  de  Euro- 
pa y Estados  Unidos  de  América,  que  permite  dar  artículos  de 
^ suprema  calidad  a los  PRECIOS  MAS  FAVORABLES. 

® Por  regla  general,  los  pedidos  se  des- 

pachan  el  mismo  dia  en  que  se  reciben. 

||¡  MUCHA  ATENCION  en  el  despacho  de  recetas  bajo 
la  vigilancia  del  Regente  propietario. 

ELEFONO 


& CAPITAL  SUSCRITO Q 2.500,000.00  co 

CAPITAL  PAGADO. 1.290,000.50 

g CAPITAL  COLOCADO 3 348,875.^7  gg 

Qg  CR 

Abonamos  por  Depósitos  a la  vista  ....  5 por  ciento  anual  ^ 

Abonamos  por  depósitos  a plazo 6 por  ciento  anual  ^ 

| Extendemos  Cartas  de  Crédito  sobre  el  Extranjero  | 

88  AGENCIAS:  88 

gg  Antigua  G.,  Barberena,  Coatepeque,  Chiquimulilla,  Cobán,  gg 
Escuintla,  Flores-Petén,  Huehuetenango,  Jutiapa,  Lívingston,  gg 
Mazatenango,  Retalhuleu,  San  Pedro  S.,  (San  Marcos),  Tum- 
bador, Pajapita,  San  José  de  G.,  Champerico,  Quiché  y San 
Felipe  (Retalhuleu),  Quezaltenango. 

Guatemala,  30  de  septiembre  de  1927. 
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La  Conferencia  declara  que  es  la  oportunidad  de  poner  fin  al  acre- 
centamiento de  las  tarifas  y de  orientarse  en  una  dirección  opuesta . 

He  aquí  una  declaración  importante  que  implica  todo  un  programa 
de  trabajo  cuya  realización  no  se  podrá  obtener  sino  de  manera  pro- 
gresiva. Los  medios  para  alcanzar  este  fin,  son  ante  todo,  la  simplifi- 
cación y la  unificación  del  mecanismo  de  las  tarifas  aduanales;  el  logro 
de  la  estabilidad  en  los  derechos  de  aduana;  la  introducción  de  mejores 
métodos  para  la  redacción  de  los  tratados,  y,  en  fin,  la  reducción  gra- 
dual de  cargas  constituidas  por  las  tarifas. 

Tres  caminos  hay  para  llegar  a esta  meta:  la  acción  individual  de 
los  estados  sobre  sus  propias  tarifas;  la  acción  bilateral  por  la  conclu- 
sión de  tratados  de  comercio  apropiados,  y la  acción  internacional 
concertada.  La  Conferencia  ha  subrayado  de  manera  muy  señalada 
la  importancia  de  una  cooperación  internacional  a este  respecto.  Y es 
precisamente  este  aspecto  del  problema  el  que  vuelve  a entrar  bajo  el 
dominio  de  la  Sociedad  de  las  Naciones  y de  su  organismo  económico. 

En  el  campo  de  la  industria  la  Conferencia  ha  insistido  especial- 
mente en  los  gastos  de  producción  por  el  estudio  y aplicación  de  mejores 
métodos  de  estabilidad  económica.  Ha  reconocido  la  importancia  de 
acuerdos  internacionales  pafa  ciertas  industrias,  en  interés  general  del 
comercio,  bajo  reserva  de  condiciones  y garantías  específicas.  En  lo 
que  concierne  a las  necesidades  de  la  agricultura  ha  visto  una  posibi- 
lidad de  progreso,  particularmente,  mediante  el  empleo  de  mejores 
métodos  de  trabajo,  o desarrollo  del  sistema  cooperativo,  así  como  de 
una  mejor  organización  de  las  instituciones  de  crédito. 

Felizmente  la  Cámara  de  Comercio  Internacional  dará  toda  aten- 
ción a los  mejores  métodos  para  poner  en  ejecución  las  recomendaciones 
de  la  Conferencia.  _ # 

En  suma,  la  organización  económica  de  la  Sociedad  no  podrá  cum- 
plir con  éxito  la  ardua  y difícil  tarea  que  le  incumbe  como  consecuencia 
de  esta  Conferencia,  si  no  está  segura  de  encontrar  el  apoyo  más  com- 
pleto tanto  de  parte  de  los  gobiernos  como  de  las  organizaciones  intere- 
sadas y de  todos  los  hombres  de  buena  voluntad. 

DECLARACIONES  DE  LOS  MIEMBROS  DEL  CONSEJO 
(Algunos  pensamientos) 

M.  Scialoja. — La  mejor  respuesta  a todos  los  escépticos  ha  sido 
que — en  medio  de  las  más  grandes  dificultades, — ha  llegado  a delibera- 
ciones que  han  logrado  ser  aceptadas  en  general  por  los  Estados  que 
tienen  representación  en  la  Conferencia,  y que  podrán  en  consecuencia, 
encontrar  en  lo  porvenir  una  aplicación  útil  en  la  práctica  internacio- 
nal  Si  el  Consejo  quiere  llegar  a resultados  verdaderamente  útiles, 


I 


Pantalones  de  franela,  de  dril,  blancos, 
de  montar,  KNICKERS  de  lino, 

Medias  para  Golf,  polainas, 

Camisas  blancas  y de  color, 
con  cuello  pegado. 

Sombreros  de  paja,  de  lino  y de  fieltro 
suave.  Gorras  de  lino, 

Vestidos,  batas,  gorras  y zapatos  de  baño. 

¡SIEMPRE  NOVEDADES! 
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verdaderamente  prácticos  como  por  ejemplo  en  lo  relativo  a la  resolu- 
ción del  examen  de  las  tarifas  aduaneras,  es  necesario  no  perder  de  vista 
que  esta  organización  de  la  Sociedad  de  las  Naciones  debe  subsistir 
fundamentalmente  como  una  organización  de  Estados. 

M.  VanderveldE. — La  mayor  parte  de  los  grandes  países  han 
participado  de  la  manera  más  efectiva  en  la  preparación  dél  informe 
sometido  al  Consejo,  lo  cual  es  una  demostración  de  su  acuerdo  en  las 
conclusiones.  E£sta  unanimidad  es  muy  significativa  porque  no  se 
trata  de  llegar  a un  acuerdo  sobre  principios  para  los  cuales  el  enten- 
dido existía  mucho  antes  de  ahora 

El  punto  culminante  de  la  Conferencia  ha  sido  la  declaración  de 
que  ha  llegado  el  momento  de  poner  fin  al  acrecentamiento  de  las  tarifas 
aduaneras  y de  orientarse  en  una  dirección  opuesta.  Antes  de  la  gue- 
rra y sobre  todo  después  de  ella,  ha  sido  notoria  la  tendencia  cada  vez 

más  acentuada  hacia  el  proteccionismo Representantes  de  todos  los 

países  del  mundo;  hombres  de  negocios  como  de  la  clase  obrera,  han 
declarado  que  es  la  hora  de  comenzar — en  cierto  modo — a sustituir  la 
política  de  acentuado  proteccionismo  por  otra  que  se  acerque  más  al 
libre  cambio. 

M.  Benes. — Uno  de  los  grandes  méritos  de  la  Conferencia  es  haber 
proyectado  una  luz  de  imparcialidad  sobre  los  verdaderos  orígenes, 
causas  y naturaleza  de  los  problemas  económicos  actuales 

Muchas  ideas  confusas  y no  pocas  erróneas  han  sido  aclaradas  y 
rectificadas.  Más  de  un  elemento  de  opiniones  inexactas  y de  propa- 
ganda tendenciosa  ha  sido  aquilatado  en  su  verdadero  valor.  Gracias 
a las  discusiones  de  la  Conferencia,  todo  ello  ha  sido  reducido  a sus 
justas  proporciones,  a concepciones  razonables,  sanas  y exactas  y reern- 
plazado»por  conceptos  precisos  y científicamente  fyndados. 

El  Dr.  Stresmann  hizo  esta  declaración.— Es  a nosotros  a 
quienes  corresponde  ahora  trabajar  en  la  aplicación  de  las  decisiones 
de  la  Conferencia;  es  a nosotros  a quienes  toca  esforzarnos  para  que 
esas  decisiones  no  sean  puramente  platónicas,  sino  que  se  conviertan 
bien  pronto  en  vivas  realidades.  Las  decisiones  de  esta  naturaleza  y 
el  valor  que  ellas  pueden  tener  no  constituyen  por  el  momento  más  que 
gestos  platónicos.  La  iniciativa  de  los  gobiernos  depende  de  la  inicia- 
tiva de  la  Sociedad,  puesto  que  es  a sus  organismos  a quienes  la  Con- 
ferencia ha  dado  la  competencia  para  la  aplicación  de  la  mayoría  de  las 
decisiones.  Es  esta  la  razón  por  qué  la  resolución  que  he  sometido  al 
Consejo  excita  al  Comité  económico  de  la  Sociedad  a reunirse  en  una 
fecha  próxima  a fin  de  acometer  un  trabajo  urgente,  esto  es:  la  unifica- 
ción de  la  nomenclatura  y de  la  clasificación  de  las  tarifas  aduaneras. 
Perderíamos  una  ocasión  propicia  de  aplicar  la  decisiones  de  la  Confe- 
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LEOS  GUTTMANS  Y Co. 

CASA  ESTABLECIDA  EN  1898. 

8a.  Av.  Sur,  Núm.  4,  frente  al  Banco  de  Guatemala. 

I CASA  ESPECIAL  EN  ALdOIES 
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ADEMAS  TENEMOS  UN  SURTIDO  COMPLETO  DE 

PAPELERIA,  MERCERIA, 
PELTRE,  PLATOS,  TAZAS 
Y TAZABOLAS  DE  CHINA 


ANEXO  DEPARTAMENTO  DE 

Ferretería 

Con  un  Surtido  Completo  a Precios  sin  Competencia 


CASA  PROPIA  EN  ALEMANIA 

GUTTMANN  8c  WIDAWER 

Exportadores  Gerhofstr  3-5.  Guatemala  Haus  Importadores 

HAMBURGO.  * 


DEPARTAMENTO  DE  EXPORTACION  DEPilHIO  I IMTH 
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Toda  clase  de  mercaderías  de  la 
industria  alemana.  — abarrotes  en 
general,  especialmente  loza,  porcela- 
na, artículos  esmaltados,  ferretería, 
vidrios,  papelería,  tejidos,  juguetes, 
productos  químicos,  etc.,  etc.,  etc. 


X 
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Importamos  y vendemos  ventajosa- 
mente, consignaciones  de  toda  clase 
de  productos  del  país,  especialmente 
cueros  secos  y salados,  pieles  de 
venado,  cuernos  de  bueyes,  raíz  de 
zacatón,  fibra  de  henequén,  maderas, 
café,  cacao,  miel  de  abejas,  etc.,  etc. 


X 


Pida  Ud.  catálogos  y nuestras  ofertas  especiales  y suplicamos  hacer  ensayos. 
Recomendamos  hacernos  consignaciones  para  probar  las  ventajas 
que  podemos  ofrecer, 

PIDA  USTED  NUESTRA  REVISTA  MENSUAL 


Anuncie  usted  en  el  Boletín  de  la  Cámara  de  Comercio  de  Guatemala 
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reacia — hoy  que  numerosos  países  están  a punto  de  modernizar  sus 
tarifas  aduaneras — si  tales  países  no  pudieran  aplazar  sus  decisiones 
sobre  esa  modernización  hasta  el  momento  en  que  un  plan  de  tarifa 
uniforme  haya  sido  elaborado  bajo  los  auspicios  de  la  Sociedad. 

M.  Sokal. — Hay  que  constatar  dos  hechos  que  acaso  sean  los  más 
culminantes  de  la  Conferencia  económica.  Es  desde  luego  la  colabo- 
ración de  la  clase  obrera.  Esta  colaboración  leal  y sincera  a la  Confe- 
rencia económica  internacional  prueba  que  la  paz  económica  y la  paz 
social  están  Íntimamente  ligadas.  Es  en  seguida  el  hecho  que  acaba 
de  ser  revelado:  el  completo  éxito  en  el  dominio  de  la  agricultura,  pro- 
bando que  una  colaboración  internacional  de  agricultores  es  no  sólo 

una  necesidad,  sino  también  fácilmente  realizable Se  trata  de  una 

paz  económica  que  consiste  en  una  colaboración  leal  y sincera  de  todos 
los  países  en  el  dominio  económico. 

DECLARACIONES  HECHAS  EN  LA  OCTAVA  ASAMBLEA  DE 
LA  SOCIEDAD  DE  LAS  NACIONES— SEPTIEMBRE  DE  1927 

El  Dr.  Stresmann. — Permítaseme  expresar  la  esperanza  que  la 
Conferencia  económica  internacional  no  será  comprendida  como  una 
acumulación  de  todo  eso  que  a menudo  se  llama,  los  intereses  capita- 
listas de  las  naciones.  Nosotros  no  obtendremos  la  pacificación  en  la 
vida  social  de  los  pueblos  a menos  que  no  impere  la  verdad  de  que 
capitalismo  y trabajo  no  son  una  antítesis,  pero  que  uno  y otro  no 
pueden  prosperar  sino  bajo  los  auspicios  de  una  política  de  economía  y 
de  producción  racionales,  y,  al  mismo  tiempo  de  una  legislación  social 
no  menos  racional. 

A los  dirigentes  de  la  vida  económica  corresponde  la  dirección  de 
los  negocios.  Pero  un  salario  justo  y equitativo  y la  asistencia  social, 
deben  asegurarse  a aquellos  que  por  su  colaboración  física  o intelectual, 
son  indispensables  al  buen  suceso  del  trabajo.  Esta  concepción  recla- 
ma un  m&ximun  de  cargas  sociales  para  hacer  posible  el  “fair  play”  en 
la  concurrencia  internacional  de  los  pueblos. 

Sir  George  Pearse  (Australia).— Deseo  recordar  a la  Asamblea 
que  el  país  que  yo  represento  está,  bajo  el  punto  de  vista  económico, 
en  una  situación  un  poco  diferente  que  la  mayor  parte  de  los  países 
aquí  representados. 

Muchos  de  esos  países  han  requerido  siglos  para  desarrollar  sus 
industrias  esenciales  u otras,  así  como  para  acumular  los  capitales  tan 
necesarios  al  desarrollo  industrial  de  un  país.  Nosotros  somos  un  país 
joven  que — por  lo  general — ha  requerido  menos  de  un  siglo  para  su 
desarrollo.  Nosotros  no  podemos,  a la  vez,  abrigar  un  ideal  de  auge 


Banco  de  OCCIDENTE 

Central  en  Quezaltenango.  Sucursal  en  Guatemala. 

ESTADO  SEMESTRAL  AL  2 DE  FEBRERO  DE  1927. 

Capital  autorizado,  oro  $2.000,000.00 

Capital  pagado,  oro $ 1.650,000.00 

Reserva  Interior,  oro 843,000.00 

Fondo  para  Eventualidades,  oro no, 021. 06 

Reserva  especial  para  valorización  de  nuestros  billetes: 

En  acciones  del  Banco  Central $ 100,000.00 

En  The  National  City  Bank  of  New  York...  ,,  88,318.46  ,,  188,318.46  | 

Suma  oro $ 2.791,339.52 

AGENCIAS:  CORRESPONSALES: 

En  las  cabeceras  de  los  Departa-  En  Ibb  principales  plazas  de  Europa  y Es- 

mentos  de  la  zona  Occidental.  tados  Unidos  de  América. 

Abonamos  intereses  sobre  Depósitos  a la  Vista  y a Plazo  en  Moneda  Nacional  y O.  A.  \ 

DIRECCION: 

José  Pomés.  Filadelfo  J.  Fuentes.  • 

José  C.  Vitola.  Adán  Molina  Milla. 

MAX.  DE  LEON  R.,  Gerente. 


Joyería  y Relojería 

'La  Perla 

Félix  Schaefer  y Cía 

GUATEMALA, 

C.  A. 


Agencia 
EXCLUSIVA 


El  Mejor  RELOJ 

Cómprelo  y Quedará  Satisfecho. 
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nacional  y contentarlos  con  permanecer  como  explotadores  de  maderas, 
al  servicio  de  las  naciones  más  viejas  y más  avanzadas  desde  el  punto 
de  vista  económico. 

Nosotros  aprendimos  en  la  gran  guerra,  cuán  indispensable  era  que, 
en  ciertos  dominios  esenciales  de  la  vida  económica,  fuésemos  capaces 
de  afianzar,  en  bases  fundamentales,  nuestra  vida  y nuestra  seguridad 
nacionales.  Es  menester  para  el  restablecimiento  de  la  libertad  de 
comercio  y la  libertad  de  inmigración  que  exista  la  igualdad  en  el  nivel 
de  existencia  y de  situación  económica. 

El  Conde  Mensdorff  (Austria). — Ea  Conferencia  ha  constatado 
la  interdependencia  esencial  entre  la  industria,  el  comercio  y la 
agricultura. 

El  Mayor  Elliot  (Imperio  Británico). — Deseo  solamente  hacer 
notar  cuánto  este  informe  y los  debates  han  exaltado  la  importancia  de 
la  agricultura  en  la  economía  mundial.  Nosotros  los  que  pertenecemos 
al  Imperio  Británico  tan  poderosamente  rico  en  productos  agrícolas, 
estamos  particularmente  interesados  en  este  lado  de  la  cuestión.  El 
representante  de  la  India  ha  dicho  en  el  curso  de  los  debates  que  su 
país  no  contaba  menos  de  cien  millones  de  habitantes  que  viven  direc- 
tamente de  los  productos  de  la  tierra,  sobre  trescientos  millones  que 
comprende  todo  el  país.  Nuestro  imperio  en  conjunto  tiene  rebaños 
de  ganado  vacuno  que  ascienden  a doscientos  millones  de  cabezas;  ade- 
más, doscientos  millones  también  de  carneros.  Estas  cifras  bastan  a 
dar  una  idea  de  la  enorme  importancia  de  la  agricultura  en  la  economía 
del  Imperio  Británico,  que  se  supone — a veces — no  tener  intereses 
agrícolas  tan  considerables. 

S§  trata  de  descubrir  el  medio  de  combinar  las  cuestiones  políticas 
con  la  cooperación  económica.  Tal  es  el  problema  que  se  presenta 
actualmente  a Europa.  Es  un  problema  que  cada  país  tiene  que  resol- 
ver a su  turno  y a su  manera. 


HORAS  DE  OFICINA 


DE  LA  CAMARA  DE  COMERCIO  DE  GUAT. 


DE  9 A 12  A.  M.  Y DE  2 A 5 P.  M. 
SABADOS  DE  9 A 12. 


MARCHANT 

"RASTER  C7F/KATHEMATICS” 

LA  MAQUINA  DE  CALCULAR  DE  ESTRUCTURA  MECANICA 
EFECTIVAMENTE  PERFECTA 

Toda  Casa  Comerci|l  o establecimiento  de  cualquier  índole,  debe  invertir 
una  pequeña  parte  de  su  dinero  en  una  máquina  que  ahorre  el  mayor 
tiempo  para  sus  operaciones  numéricas,  resultando  así  mayores  ganancias 

El  empleado  se  considera  dichoso  y satisfecho  teniendo  a su  disposición  una 
máquina  de  calcular  de  fácil  manejo  y práctica,  como  la  “MARCHANT,” 
porque  asi  podrá  producir  más  trabajo  con  menor  fatiga,  a causa  de  ciertas 
ventajas  de  operación;  y ahorrando  tiempo,  ahorrará  seguramente  DINERO 
para  usted  en  su  almacén,  fábrica  o su  Oficina. 

La  máquina  de  calcular  “MARCHANT”  se  presta  admirablemente  para 
efectuar  con  facilidad  cualquiera  de  las  cuatro  operaciones:  suma,  resta, 
multiplica  y divide;  pudiéndose  adaptar  el  uso  de  abreviaturas  que  la 
experiencia  en  números  nos  enseña. 

PIDA  USTED  INFORMES,  PRECIOS  Y CATALOGOS 

Agencia  “Royal”.-  Amos  & Anderson  Sucs.-  Guatemala. 

7a.  Avenida  Sur,  Número  14. 
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Notas  y Noticias  Utiles 


Precios  de  artículos  de  primera 
necesidad  al  por  mayor 
Akroz: 

Durante  los  últimos  cinco  años 
(1923-1927)  es  el  arroz  uno  de  los 
artículos  que  menos  fluctuaciones 
presenta,  excepción  hecha  de  1926 
en  que  se  elevó  el  promedio  hasta 
$502  por  quintal,  que  comparado 
con  el  de  1923  que  hemos  tomado 
como  base,  da  29.7%  más. 

He  aquí  esos  promedios  y sus 
índices  por  loo. 


Años 

Precio  del  quintal 

Indices: 

1923 

387 

100.- 

1924 

364 

94.- 

1925 

379 

97.9 

1926 

502 

129.7 

1927 

387 

ICO.- 

El  esquema  anterior  muestra 
que  el  precio  del  arroz  ha  descrito 
un  ciclo,  volviendo  al  mismo  ni- 
vel que  tenía  en  el  año  inicial. 
El  descenso  observado  del  año 
1926  al  1927,  en  forma  bien  acen- 
tuada, depende  del  aumento  de 
las  cosecha  nacional  en  i927  que 
determinó  una  considerable  re- 
ducción de  las  importaciones.  En 
efecto,  en  1926  importamos 
854,060  kilogramos  de  este  grano 
mientras  que  en  1927  esta  partida 
sólo  fué  de  289,948  kilogramos. 

Frijol  Negro: 

Este  artículo  es  fundamental 
en  la  alimentación  general  y entra 
en  el  consumo  en  una  proporción 
mayor  que  el  arroz.  El  precio 
medio  se  elevó  desde  1924,  en  que 
de  $185  saltó  a $353  el  quintal, 
habiéndose  mantenido  firmes  las 
cotizaciones  con  tendencia  más  al 
alza  que  a la  baja. 


Precios  medios  por  quintal 


Años 

Precios 

Indices  por: 

1923 

$185 

100- 

1924 

353 

190.8 

1925 

308 

166.4 

1926 

293 

158.3 

1927 

326 

176.- 

Maíz: 

El  maíz  durante  los  cinco  últi- 
mos años  alcanzó  su  precio  más 
alto  en  1926,  en  que  sufrió  este  ce- 
real una  fuerte  crisis,  como  que 
la  importación  ascendió  a 43,945 
quintales  métricos,  cifra  que  — en 
la  misma  medida — sólo  llegó  en 
1917  a 6917. 


Años: 

Precio  medio 
por  quintal: 

Indices  por  ciento: 

1923 

$148 

100- 

1924 

153 

103.- 

1925 

150 

101.- 

1926 

187 

126.- 

1927 

150 

98.- 

Harina: 

Los  precios  medios  de  este  artí- 
culo han  subido  durante  el  pe- 
ríodo de  1923  a 1927.  De  $375  a 385 
— 448 — 428  y 405  por  quintal,  ha- 
biendo disminuido  en  cerca  de  un 
millón  de  kilos  las  importaciones 
de  1927  respecto  de  las  de  1926. 


PAPAS  AZUCAR  DE  PRIMERA 


Af)06 

Precios  medios 
por  quintal: 

Indices: 

Precios  medios 
por  quintal : 

Indices: 

1923 

$23l 

100 

$350 

100 

1924 

275 

119 

396 

113 

1925 

427 

184 

378 

108 

1926 

415 

179 

354 

101 

1927 

370 

160 

380 

108 

Movimiento  de  Pasajeros  por  los 
Puertos  Marítimos. 


Por  los  puertos  del  Atlán 


tico  llegaron 5,328 

Por  los  del  Pacífico 963 


Nottebohm  Hnos. 


Guatemala  y San  Salvador 


Nottebohm  Trust  Co. 


HABANA 


Nottebohm  & Co. 


HAMBURGO 


IMPORTADORES  - EXPORTADORES 
FINQUEROS 

Representantes  del 

Sindicato  de  Potasa 

BERLIN 

Agencia  para  Guatemala  de  la 

f|arth  British  & Iflercantile,  \¡lí. 

LONDRES 

(lompanía  de  Seguros  contra  Incendio. 
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y Salieron:  para  el  Atlán- 
tico  .'. 5,117 

Para  el  Pacífico 879 

La  mayor  parte  de  este  movi- 
miento es  con  Estados  Unidos  de 
Norte  América  y Honduras.  En 
menor  escala  Alemania  y El  Sal- 
vador. 

Añ«e:  Llegados:  Salidos: 

1925  1,593  1.692 
Estados  Unidos  1926  1,510  1,678 
1927  1,841  1.795 
1925  2,u00  1,734 

Honduras 1926  2,023  1,306 

1927  1,648  1,197 
1925  3/0  258 

Alemania 1926  3'¿5  238 

1 927  226  253 

1925  647  464 

El  Salvador 1926  297  319 

1927  152  222 


Tui  cal  Mm  Co. 

S v 

GUATEMALA,  C.  A. 

— 8:  Avenida  Sur,  Número  29. — 
Frente  al  Club  AMERICANO 

a 

« REPRESENTANTE 

í¡  DE  CASAS  AMERICANAS 

S 

| Se  atienden  Pedidos  por  coal- 

| per  Artículo  Americano 

I GERENTE: 

i Max  Paetau. 
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ENRIQUE  ASC0L1 

GUATEMALA,  C.  A. 

COMISIONES  EN  GENERAL 
REPRESENTACION  DE  CASAS 
EXTRANJERAS  Y DEL  PAIS 


Comprador  de  Café  en  Oro  y Pergamino 


International  Railways 


Trenes  diarios  de  pasajeros  de  Guatemala  a Puerto  Barrios, 
San  José  y Ayutla  y viceversa,  tocando  en  las  estaciones  inter- 
medias y haciendo  conexión  en  San  Felipe  con  el  F.  C.  de  Los  Altos 
y en  Ayutla  con  los  trenes  de  los  Ferrocarriles  Nacionales  de  México, 
que  salen  del  Suchiate  todos  los  días. 

Los  trenes  de  pasajeros  de  Retalhuleu  a Champerico  corren  los 
días  DOMINGO,  MARTES,  JUEVES  y SABADO,  de  Junio  a 
Noviembre,  y diariamente  excepto  Lunes,  de  Diciembre  a Mayo,  re- 
gresando de  dicho  puerto  el  mismo  día.  Los  pasajeros  de  y para 
Champerico  deberán  pernoctar  en  Retalhuleu;  los  que  van  o vie. 
nen  de  San  José,  deberán  trasbordar  en  Escuintla,  y los  que  van 
a México,  vía  Ayutla,  deberán  salir  de  Guatemala  por  el  tren 
N?  3 a las  7.15  a.  m. 

El  tren  para  Puerto  Barrios  sale  de  Guatemala  a las  8 a.  m. 
para  llegar  a las  8.20  p.  m.  y el  de  Puerto  Barrios  para  Guatemala 
a las  8 a.  m.  para  llegar  a las  8.20  p.  m.  y el  que  va  para  San  José 
y Ayutla,  a lat  7.15  a.  m-  para  llegar  a Ayutla  a las  7.50  p.  m. 

Los  pasajeros  de  o para  San  Felipe  deberán  salir  de  Guatema- 
a en  el  tren  que  sale  a las  7.15  a.  m.  y en  el  que  sale  de  Ayutla  a 
Guatemala  a las  5.30  a.  m. 

El  tren  de  Guatemala  a Escuintla  sale  a las  2.10  p.  m.  y el  de 
Escuintla  a Guatemala  a las  6.10  a.  m. 


í- 


GUATEMALA 


of  Central  America 


♦♦««♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦♦««iHI  *****  1 1 ♦ M 

El  tren  de  Ayutla  para  Guatemala  sale  de  Ayutla  a las  5.30 
a.  m.  para  llegar  a Guatemala  a las  6.20  p.  m. 

El  tren  para  San  José  sale  de  Escuintla  a la  1.20  p.  m.  y llega 
a San  José  a las  4.30  p.  m.  y el  tren  de  San  José  para  Escuintla 
sale  a las  8.45  a.  m.  para  llegar  a Escuintla  a las  11.50  a.  m. 

* El  tren  de  Ocós  para  Ayutla  sale  a las  3.55  a.  m.  y el  de  Ayu- 
tla para  Ocós  sale  a las  8.o5  p.  m. 


El  tren  de  Zacapa  a Guatemala  sale  a las  5.50  a.  m.  y el  de 
Guatemala  a Zacapa  sale  a las  11.25  a.  m. 

El  tren  de  Puerto  Barrios  a Zacapa  sale  a las  6.  a.  m.  y llega  a 
Zacapa  a las  3.30  p.  m.  y el  de  Zacapa  a Puerto  Barrios  sale  a las 
6.50  a.  m.  y llega  a Puerto  Barrios  a las  4.50  p.  m. 


I 


Se  ruega  a los  señores  pasajeros  proveerse  de  sus  respectivos 
boletos  de  pasaje  antes  de  abordar  el  tren  y evitar  la  multa  que,  en 
caso  contrário,  hará  efectiva  el  auditor  de  Trenes.  » 


¡| 
< < 


Para  más  informes,  etc.,  dirigirse  a las  Oficinas  de  la  Estación 
Central,  Guatemala. 

LA  GERENCIA 


Í4-++++++++++-M-MH 


MARZO  DE  1928 


II 


9a.  Avenida  Sur,  No.  44.  - Guatemala. 


•-  u 

::  Tenemos  y Fabricamos  Toda  Clase  de  Muebles  jj 

n Finos,  Muebles  de  Sala,  Dormitorio,  Comedor,  I 

- - Etc.,  Etc.  - - 


| Veo  Nuestros  Precios  y Kstilos 
Antes  de  Hacer  sus  Compras.  | 

ZEPBDA  HNOS. 

Teléfono  Número  363. 

i 
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etseaetaetaí; 


National  Pire  roes.  Coim,  Moni, 


Emite  Pólizas  Bajo  Condiciones  Favorables,  Contra 


los  Riesgos  Siguientes: 


I Incendio  — Transporte  Marítimo  y Terrestre 
I Revolución Terremoto Equipajes 


§ AGENTE  GENERAL  para  la  Repilblica  de  Guatemala. 

OFICINAS:  12  Calle  Oriente,  Número  I. 


APARTADO  54 
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BOLETÍN  DE  LA  CAMARA  DE  COMERCIO 

Reglamento  para  el  debido  cumplimiento 
del  Decreto  Gubernativo  Número  967 


Guatemala,  29  de  Febrero  de  1928. 

El  Presidente  de  la  República, 
Acuerda:  emitir  el  siguiente  Re- 
glamento para  el  debido  cumpli- 
miento del  Decreto  Gubernativo 
N?  967. 

Artículo  1? — Las  casas  de  Co- 
mercio y de  Banca  y los  estable- 
cimientos industriales  y agrícolas, 
están  obligados  a hacerse  inscri- 
bir en  el  registro  que  al  efecto 
llevará  el  Departamento  Nacional 
del  Trabajo. 

Artículo  2o — Dentro  del  termi- 
no de  un  mes,  a partir  de  la  fecha 
de  la  publicación  del  presente 
Reglamento,  en  el  Diario  Oficial, 
las  casas  de  comercio,  las  de  ban- 
ca y los  establecimientos  indus- 
triales y agrícolas,  deberán  enviar 
al  Departamento  Nacional  del 
Trabajo,  un  cuadro  que  contenga 
las  especificaciones  siguientes: 
Nombre  comercial  del  negocio  o 
explotación;  nombre  y domicilio 
del  propietario  del  mismo;  lugar 
donde  está  ubicado  el  negocio  o 
explotación,  con  indicación  de  la 
jurisdicción  municipal  y Departa- 
mento a que  corresponde. 

Número  de  empleados  con  indi- 
cación de  la  edad,  estado  civil, 
nacionalidad,  profesión  y tiempo 
que  tenga  de  servicio  de  la  casa 
de  que  se  trate  y empleo  que 
desempeña. 

Cada  vez  que  ocurra  alguna  al- 
teración en  el  personal  de  las  ca- 
sas de  comercio  y de  banca,  y en 
los  establecimientos  agrícolas  o 
industriales,  como  supresión,  cam- 
bio o aumento  deberá  comuni 
carse,  dentro  del  tercero  día,  al 
Departamento  Nacional  del  Tra- 
bajo. 


Artículo  3? — El  Departamento 
Nacional  del  Trabajo,  tiene  la 
facultad  de  comprobar  la  vera- 
cidad de  las  denuncias  que  reciba, 
relativas  a la  infracción  de  las 
prescripciones  contenidas  en  el 
Decreto  Gubernativo  N?  967  y 
será  competente  para  dictar  las 
providencias  que  cada  caso  re- 
quiera. 

Artículo  4? — Los  propietarios, 
factores  o representantes  legales 
de  las  casas  de  comercio  y de 
Banca  y de  los  establecimientos 
industriales  y agrícolas,  están 
obligados  a suministrar  al  Depar- 
tamento Nacional  del  Trabajo,  los 
informes  que  se  les  pidan,  relati- 
vos al  cumplimiento  del  Decreto 
Gubernativo  N°  967,  y acatar  las 
providencias  que  dicte  dicho  De- 
partamento y serán  personalmente 
responsables  en  caso  de  falta. 

Artículo  59 — En  los  Departa- 
mentos de  la  República  ejercerán 
las  funciones  de  la  oficina  del 
Trabajo  para  los  fines  de  este 
reglamento,  las  Jefaturas  Políti- 
cas, conforme  las  instrucciones 
que  se  les  comuniquen,  y a la  vez, 
estos  funcionarios  se  harán  repre- 
sentar en  los  pueblos  de  su  juris- 
dicción por  el  Alcalde  Municipal. 

Artículo  6? — En  caso  de  que 
los  interesados  no  se  conformen 
con  las  providencias  que  dicte  el 
Departamento  Nacional  del  Tra- 
bajo podrán  ocurrir  en  queja  al 
Ministerio  de  Fomento,  quien  re- 
solverá en  definitiva  lo  procedente. 

Artículo  79 — En  las  casas  de 
Comercio  y de  Banca  y en  los 
Establecimientos  industriales  y 
agrícolas,  no  podrán  exceder  el 
trabajo  ordinario  de  los  empleados 
de  las  ocho  horas  que  fija  la  Ley 


as*asoxas*SBsac<aceoieiom^ 


'.-.t  /-A* 

■H^:oc<:)S)2i3i£(;<:^o3)^^:o^aaít;ooca^aax)^:i:(Ciíi:ta^£(£)xixico¿ct5<ac):K 

PaGifiG  Steam  Nauigation  Bompany 
Rnyal  ]M  Steam  PaGket  Gompany 

Servicio  de  Vapores  para  Carga  y Pasajeros  Entre  los  Puertos 
=:  del  Pacifico,  Cristóbal  y Europa  : = 


AGENTES  - GENERALES  - PARA 
la  REPUBLICA  de  GLJjQs_TET><X_A.  L jQl 

ASCOLI  & CO. 

mxmcmsKastststasiomsKXKaaastasisoasmsmcas^^ 


Gran  Fábrica  de  Cigarrillos 

Tabacalera  “LA  BOHEMIA,”  S.  i. 

Sucesores  de  BLANCO  & Co. 

Capital  500,000  dollars 
Guatemala,  8a.  Calle  Oriente,  Número  IV* 

Elaborados  con  tabacos  de  la  mejor  calidad. 

En  ventas  al  por  mayor  y al  contado  conce- 
demos muy  buenos  descuentos. 

Atendemos  pedidos  con  esmero  y prontitud  y 
damos  informes  sobre  precios  y condiciones 
al  que  los  solicite. 
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o sean  cuarenta  y ocho  horas  a la 
semana,  todo  trabajo  fuera  de 
esas  horas,  se  considerará  como 
extraordinario.  En  los  días  do- 
mingos y festivos  podrán  ser 
abiertos  los  establecimientos  de 
que  se  ha  hecho  referencia,  pero 
atendidos  por  sus  dueños  o por 
los  empleados  que  voluntaria- 
mente quieran  trabajar. 

Artículo  8? — Cuando  no  se  trate 
del  Artículo  59  del  Decreto  N? 
967  las  infracciones  del  presente 
Reglamento  serán  penadas  por  el 
Departamento  Nacional  del  Tra- 
bajo o por  el  Ministerio  de  Fo- 
mento, en  su  caso,  con  multas  no 
menores  de  Q25.00,  ni  mayores 
de  Q250.00  y cada  vez  que  se  deje 
de  cumplir  lo  dispuesto  por  el 


Departamento  Nacional  del  Tra- 
bajo o por  el  Ministerio  de  Fo- 
mento, en  su  defecto,  se  le  impon- 
drá nueva  multa.  Tales  multas 
deberán  ingresar  a la  Tesorería 
Nacional,  en  la  Capital  de  la  Re- 
pública y en  las  administraciones 
de  Rentas  en  los  Departamentos. 
— Comuniqúese,  (f.)  Chacón. — 
El  Secretario  de  Estado  en  el 
Despacho  de  Fomento,  (f.)  A. 
Aguilar  F. 


¡fW  A!  dirigirse  a los  anuncian- 
tes mencione  el  BOLETIN  DE 
LA  CAMARA  DE  COMER- 
CIO DE  GUATEMALA 
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FARMACIA 

LA  SALUD” 


J.  M.  FLORES  PENEDO 


Sexta  Avenida  Sur,  Número  9 


Importación  directa  de  Europa 
y Estados  Unidos.  Precios  Módicos. 

$888888858888888888888888888888888888^ 


NASH 


Tiene  26  tipos  de  carrocerías  diferentes 


Eje  cigüeñal  sobre  7 chumaceras 

Fuerza,  Economía  y Elegancia 


Completa  E^xisteiieia  ele 
repuestos  partí  todos  los*  mo* 

délos 


Pida  informes  a: 


Agencia  de  Automóviles  NASH 

HERM.  KALTWASSER  & CO. 
Distribuidores, 

Guatemala,  C.  A. 


Johannsen  & Co. 
Su  b- a gen  tes, 
Quezaltenango. 


Laeisz  & Co. 
Sub-agentes, 
Retalhuleu. 
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la.  Conferencia.  30  de  Enero  de  1928 

2a.  PARTE 


Hemos  dicho,  que  el  buen  com- 
prador, no  es  aquel  que  compra 
mercancía  a buenos  precios,  sino 
el  que  sabe  seleccionar  los  artícu- 
los para  la  venta  y conocer  los 
gustos  del  público  lo  mismo  que 
las  variaciones  en  la  producción  y 
demanda  de  artículos.  Esto  nos 
sugiere,  que  el  comerciante  ave- 
zado, no  espera  a que  le  vengan  a 
vender  para  comprar,  sino  que  él 
mismo  está  enterado  de  cuanto 
nuevo  se  presenta  al  mercado.  Si 
yo  estuviera  establecido  con  casa 
comercial,  procuraría  por  recibir 
boletines  de  todos  los  centros  pro- 
ductores y los  periódicos  posibles, 
para  saber,  qué  artículos  nuevos 
salen  al  mercado,  conocería  las 
costumbres  y las  modas  y sabría 
las  nuevas  introducciones  en  los 
mercados  consumidores  y produc- 
tores; es  decir,  procuraría  estar  al 
tanto  de  todo  aquello  que  al  im- 
portarlo, me  pusiese  en  condicio- 
nes ventajosas. 

El  comerciante  avezado,  no  es- 
pera que  le  vengan  a ofrecer,  sino 
que  busca  lo  nuevo  que  aparece. 
La  mayoría  de  los  comerciantes 
son  apegados  a la  rutina  y en  lo 
que  se  refiere  a la  compra  de  mer- 
cancía, esperan  que  esta  sea  bien 
conocida,  para  introducirla  en  su 
negocio. 

Aquí,  permitidme  que  os  diga 
que  el  comerciante  intelectual, 
debe  participar  algo  de  los  aven- 
tureros, debe  aventurarse,  porque 
en  muchos  casos  teme  por  desco- 
nocimiento del  terreno  que  pisa. 
El  buen  comprador,  toma  en  con- 
sideración lo  siguiente:  para  com- 
prar mercancías  ve  las  condicio- 
nes generales  de  la  localidad  y de 


la  nación;  es  decir,  las  analiza 
antes  de  comprar  la  cantidad  de 
mercancía  que  necesita.  Luego, 
se  da  perfecta  cuenta  de  la  poten- 
cia económica  de  la  localidad  y de 
¡os  clientes  posibles,  para  no  com- 
prar más  de  lo  que  puede  vender. 

S, 

Encontraréis  muchos  comer- 
ciantes que  se  quejan  de  la  situa- 
ción general,  cuando  ellos  tiene 
la  culpa,  porque  llevados  por  el 
deseo  de  vender  para  hacer  mucho 
dinero,  han  comprado  grandes 
cantidades  de  mercancías  y cuan- 
do más  tarde,  se  han  dado  cuenta 
de  su  error,  han  visto  que  esa 
mercancía  en  vez  de  producir  uti- 
lidad, les  han  producido  muchos 
sinsabores,  porque  no  se  vende. 
¿Porqué?  Porque  no  se  dieron 
perfecta  cuenta  de  la  potencia 
económica  de  la  localidad,  supu- 
sieron que  podían  vender  mucho, 
a su  antojo  y no  tomaron  en 
cuenta  la  capacidad  económica 
del  lugar.  Luego,  deben  consi- 
derarse las  cosechas  inmediatas, 
los  precios»  de  los  productos,  la 
competencia  que  existe  en  la  lo- 
calidad, la  habilidad  de  los  com- 
petidores; todo  eso,  hay  que  to- 
marlo también  en  consideración. 
Además,  la  demanda  normal  de 
la  mercancía  a ser  comprada,  po- 
sibilidades para  aumentar  o dis- 
minuir tal  demanda;  y,  de  tratarse 
de  un  artículo  nuevo,  a qué  grado 
se  puede  despertar  interés  de  co- 
nocerlo; y,  por  último,  la  propia 
habilidad  para  vender  lo  que  se 
compra.  Si  fuéramos  a vender  a 
un  comerciante,  veríamos  que 
primero  iba  a sus  libros,  para  ver 
cuanto  compró  antes.  El  no  lo 
hace  a base  de  su  habilidad  para 
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vender  más,  do.  ¿Cuánto  compra? 
Cien  gruesas,  porque  cien  gruesas 
compró  la  otra  vez.  El  no  diría, 
¿cómo  está  la  cosecha  venidera? 
¿cómo  está  el  precio  del  café?  y 
¿cuántos  más  clientes  podemos 
conseguir  para  el  próximo  año, 
cuántos  podemos  hacer  caer  por 
nuestro  esfuerzo,  por  nuestra 
energía?  Es  como  si  dijera:  el 
año  pasado  gané  cincuenta  pesos 
mensuales,  pues  este  afio,  voy  a 
ganar  lo  mismo.  O cuando  tenía 
diez  afios,  usaba  un  calzado  de  tal 
tamaño,  pues  ahora  también  y año 
tras  afio  debo  usarlo,  el  mismo, 
cuando  Uds.  saben  que  al  ir  cre- 
ciendo, lo  tendrá  que  ir  siendo 
más  largo.  Y,  señores,  una  de  las 
cosas  más  anómalas,  encontraréis 
en  los  pocos  pensadores:  los  co- 
merciantes si  hicieran  un  examen 
de  conciencia,  dirían:  tenemos 
inteligencia,  pero  ñola  utilizamos. 

Adrede  he  eliminado  el  precio 
a que  se  deba  comprar,  porque  en 
verdad,  si  los  comerciantes  tienen 
habilidad  y pericia,  ellos  sabrán 
cuidar  muy  bien  del  precio  que 
deban  pagar.  El  público  no  com- 
pra solamente  a base  de  precio, 
por  lo  tanto,  el  precio  no  es  el 
todo.  Es  un  error  suponer,  que 
debemos  considerar  el  precio  del 
artículo  ante  todo,  también  hay 
que  considerar  la  utilidad,  y la 
calidad  de  ese  artículo.  Yo  creo 
que  una  de  las  cosas  que  los  co- 
merciantes están  haciendo  hoy 
muy  malas,  es  acostumbrar  al  pú- 
blico a que  compre  aprecios  ba- 
ratos. Lo  barato,  siempre  resulta 
caro.  El  comerciante  bueno  no 
debe  tratar  de  vender  barato,  sino 
a altos  precios;  pero  para  eso, 
debe  educar  a su  público,  demos- 
trándole que  si  paga  uno  o dos 
dólares  por  un  artículo,  está  reci- 
biendo cinco  o más  de  utilidad, 
mientras  que  si  compra  un  ar- 


tículo barato  éste  le  rinde  menos 
eficacia  y menos  servicio.  El  co- 
merciante falto  de  inteligencia, 
el  comerciante  falto  de  habilidad, 
siempre,  recurre  al  precio,  porque 
es  lo  más  fácil;  naturalmente,  re- 
quiere menos  energía,  que  el  que 
vende  a base  de  utilidad  y mérito 
del  artículo.  Se  debe  ser  buen 
vendedor,  y para  ser  buen  vende- 
dor, es  necesario  ser  buen  com- 
prador. 

Entraremos  ahora  ai  último 
punto  de  nuestra  conferencia,  que 
es:  “el  comerciante  debe  ser  ven- 
dedor juicioso.”  He  usado  el  ca- 
lificativo de  juicioso,  porque 
quiero  darle  todo  el  realce  a la 
falta  de  inteligencia  en  toda  acti- 
vidad de  venta.  Si  queréis  que 
vuestro  negocio  tenga  vida  dura- 
dera y próspera,  deberéis  tener 
mucho  juicio,  porque  el  negocio, 
no  es  para  un  mes,  ni  para  cinco 
años,  sino  quizá  para  toda  la  vida. 
Y,  si  no  edificáis  sobre  base  sólida 
el  negocio,  será  de  vida  lánguida; 
y,  eso  que  debiera  ser  medio  de 
felicidad,  será  de  continua  zozo- 
bra. Ya  nos  referiremos  mañana 
al  asunto  con  mayor  detalle,  al 
hablar  de  “la  ciencia  de  vender,” 
pero  ello  no  obsta,  para  decir  algo 
acerca  de  ella  esta  noche.  No  es 
vendedor  juicioso,  el  comerciante 
que  ve  los  objetos  que  él  vende, 
que  son  tantos,  y por  eso  está  en 
la  posibilidad  de  satisfacer  su  co- 
dicia, sino  ve  las  personas  con 
quienes  puede  entablar  lazos  de 
mutuo  beneficio.  Yo  creo  que  es 
imperioso  hoy  día,  hacer  una  pro- 
paganda que  venga  a cambiar  el 
punto  de  vista  filosófico  de  nues- 
tros comerciantes;  por  hoy,  sólo 
ellos  se  guían  por  la  idea  de  que 
cada  cliente,  es  un  individuo  a 
quien  pueden  sacar  la  mayor  uti- 
lidad posible.  Es  necesario  que 
el  cliente  vea  en  el  contacto  que 
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se  forma  entre  el  comerciante  y 
él,  una  utilidad  para  provecho 
mutuo;  esos  son  los  únicos  bene- 
ficios para  la  sociedad  y son  los 
que  permanecen  y rinden  un  pro- 
vecho de  mérito.  Luego,  es  nece- 
sario que  el  comerciante,  se  dé 
perfecta  cuenta,  que  presta  un 
servicio  y que  cada  venta  para 
que  llene  su  cometido,  debe  ser 
vendido  lo  mejor  posible.  Así 
es,  como  un  comerciante  puede 
establecerse  sobre  base  sólida  y 
puede  ganar  el  prestigio  y buen 
nombre  que  todo  establecimiento 
comercial  ambiciona.  El  ven- 
dedor juicioso  sabe  interpretarla 
finalidad  social  que  persigue,  sabe 
el  factor  que  debe  desempeñar  en 
la  vida  moderna;  y,  debe  saber, 
que  sobre  todas  las  actividades, 
está  la  de  mantener  algo  incólu- 
me; y eso  es,  su  buen  nombre; 
para  merecer  la  confianza  de  sus 
clientes.  El  vendedor  juicioso, 
sabe  que  sólo  mereciendo  la  con- 
fianza del  público  comprador, 
puede  mantener  su  clientela  y 
aumentarla,  para  que  así  aumen- 
te también  su  negocio.  Sabe  que 
cada  cliente,  es  como  algo  que 
vale,  y debe  cuidar  que  no  des- 
aparezca. No  hay  comerciante 
que  pueda  decir,  yo  soy  dueño  de 
tantos  clientes.  El  cliente  es  algo 
movedizo,  algo  inseguro  y aunque 
no  comprenden  los  principios  co- 
merciales, tiene  esa  intuición,  esa 
perspicacia  que  hace  distinguir 
entre  el  comerciante  que  trata  de 
servir  al  público  y el  que  trata  de 
explotarlo. 

El  comerciante  juicioso  sabe, 
que  el  único  modo  de  atraer  al 
clieaite,  es  tratarlo  con  honradez 
y con  consideración. 

El  vendedor  juicioso  tiene  la 
copvicción,  que  sólo  vendiendo  lo 
que  el  público  quiere  y a un  pre- 


cio legítimo,  puede  triunfar  en  su 
negocio. 

El  vendedor  juicioso  sabe,  que 
debe  preocuparse  en  atraerse  al 
cliente,  y no  esperar  a que  el 
cliente  lo  busque  a él,  y por  lo 
tanto,  no  descuida  la  propaganda 
por  medio  de  anuncios,  los  cuales 
aplica  con  mucho  estudio  e inte- 
ligencia, porque  sabe  que  debe 
atraerse  al  público;  y que  si  ha  de 
aumentar  su  clientela,  debe  au- 
mentar los  medios  de  propaganda 
para  que  mayor  número  de  perso- 
nas se  den  cuenta  de  las  ventajas 
que  ofrece  su  empresa  comercial. 

El  vendedor  juicioso,  está  siem- 
pre listo  a subsanar  cualquier 
error  o defecto  que  note  en  una 
venta,  sabiendo  que  un  cliente 
quejoso,  puede  hacer  mucho  da- 
ño. Pocos  son  los  comerciantes 
que  se  preocupan  por  esos  clientes 
que  salen  quejándose.  Es  un 
error  cuando  un  cliente  se  queja, 
tratar  de  darle  una  excusa  para 
desligarse  de  él;  y,  el  comerciante 
que  dice:  esos  clientes  siempre  se 
quejan;  no  sabe  que  hubiera 
sido  mejor,  pagarle  cinco,  o diez 
dollars  para  dejarlo  contento,  que 
no  dejarle  parcharse,  disgustado 
para  que  propale  la  noticia  de  que 
en  aquella  tienda  no  se  trata  de- 
bidamente a los  clientes,  porque 
no  va  a ser  uno  solo  el  cliente 
.quejoso;  durante  el  año,  serán 
veinticinco,  quizá  cien  y doscien- 
tos. Y ya  podréis  calcular  lo  que 
será  para  un  comerciante  que  dos- 
cientas personas  estén  propalando 
noticias  malas  de  su  comercio. 

Recuerdo  muy  bien,  que  en 
Cincinati,  Ohio,  una  señora  a 
quien  yo  conocía,  compró  un  par 
de  guantes  en  una  casa  comercial 
muy  grande  y,  a la  segunda  se- 
mana, uno  de  los  guantes  se  le 
razgó.  Fué  a la  Casa,  al  departa- 
mento de  quejas  y mostró  los 
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guantes,  y le  dijeron,  lo  sentimos 
mucho,  ¿cuánto  pagó?  Dos  dólares 
y medio,  contestó  ella.  Muy  bien. 
No  le  dijeron,  ¿los  compró  Ud. 
aquí?  No  le  dijeron,  le  daremos 
otro  par  de  guantes,  sino  inme- 
diatamente le  preguntaron,  cuán- 
to pagó  Ud.  por  ellos.  Esa  casa 
hubiera  podido  perder  su  cliente, 
pero  sólo  el  comerciante  grande, 
comprende  eso,  que  el  comercian- 
te pequeño  no  considera  impor- 
tante. Los  comerciantes  grandes 
saben,  que  la  robustez  de  su  em- 
presa, depende  de  ese  núcleo  de 
clientes  flotantes,  y sabe,  que  no 
puede  bajo  ningún  concepto,  te- 
ner ni  un  cliente  quejoso;  pero 
para  eso,  es  necesario  ser  vende- 
dor juicioso. 

El  vendedor  juicioso,  mantiene 
precios  fi j os,  porque  sabe  que  es 
la  manera  de  asegurar  la  confian- 
za del  público  comprador  y por- 
que es  equitativo  y de  justicia. 
Sobre  este  punto,  podría  pronun- 
ciar una  conferencia,  dando  a 
conocer  la  importancia  de  la  esta- 
bilidad del  precio  fijo.  Tengo  un 
capítulo  en  mi  libro,  acerca  de  la 
importancia  de  los  precios,  y en 
ese  capítulo  cito  treinta  y una  ra- 
zones, por  qué  es  malo  para  el 
comercio  el  precio  sujeto  a reba- 
jas; y digo  que  no  hay  razones 
que  puedan  aducirse  en  favor  de 
la  alteración  del  precio.  El  ven- 
dedor juicioso  no  se  guía  por  lo 
que  es  habitual,  sino  por  lo  que  es 
recto,  justo  y moral.  El  vendedor 
juicioso  se  precia  de  su  dignidad 
y no  desciende  en  su  procedimien- 
to. El  vendedor  juicioso  vende 
siempre  con  actividad,  sabiendo 
que  esta  es  la  vida  de  un  negocio 
pero  sabe  también  que  la  activi- 
dad más  conveniente,  es  aquella 
de  la  cual  resultan  las  ventas  en 
cantidad  y por  lo  tanto,  él  se 
esmera  en  vender  a precios  fijos 


que  siempre  son  los  módicos  y al 
alcance  del  mayor  número  de 
compradores.  Es  un  error  muy 
grande,  que  muchos  comerciantes 
suponen  que  si  recargan  un  ar- 
tículo el  75%  u 80%,  van  a tener 
mucho  dinero,  porque  no  van  a te- 
ner mucho  giro.  Pero  en  cambio, 
si  sólo  recargan  un  20%  y lo  ponen 
en  condiciones  de  que  sea  com- 
prado por  mayor  número  de  per- 
sonas, tendrán  más  giro,  más' 
venta  y más  utilidades  al  fin  de 
año,  mientras  que  el  otro  tendrá 
menos  utilidades  y la  mercancía 
se  le  quedará  en  sus  estantes.  El 
vendedor  juicioso,  no  le  teme  a la 
competencia  porque  sabe  que  se 
defenderá  con  el  buen  servicio 
que  presta  y en  su  actividad  e in- 
teligencia. Todo  cuanto  hemos 
dicho  esta  noche,  nos  lleva  a la 
conclusión,  de  que  el  comerciante 
debe  hacer  una  obra  de  mérito  si 
quiere  triunfar  y esperar  los  re- 
sultados de  su  labor. 

Quiero  referirme,  para  terminar, 
al  caso  de  un  turista  que  se  ha- 
llaba en  una  población  y contem- 
pló un  gran  edificio  en  construc- 
ción. Se  acercó  a uno  de  los  que 
labraban  13,  piedra  y le  preguntó, 
oye,  ¿qué  estás  haciendo?  Pues 
trabajando,  con  mi  cuerpo.  Ah 
muy  bien.  Se  acercó  a otro  de 
los  trabajadores  y le  preguntó  lo 
mismo,  oye,  ¿qué  haces  allí?  Pues 
señor,  ganándome  tres  dólares  y 
medio  diarios.  Ah,  muy  bien. 
Luego  se  acercó  al  tercero  y le 
preguntó,  oye  y ¿qué  estás  hacien- 
do tú?  Y con  una  sonrisa  en  su  faz 
le  dijo,  pues  señor,  estoy  edifi- 
cando una  catedral.  Véis,  el  pri- 
mero no  vió  más  que  un  trabajo 
arduo  y pesado;  el  segundo  no 
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veía  otra  cosa  que  la  utilidad;  y 
el  tercero,  veía  esa  finalidad,  ese 
templo,  eso  que  era  artístico,  eso 
que  era  bello,  eso  que  era  espera- 
do. Permitidme  esta  noche  que 
haga  esta  pregunta,  ¿a  cuál  grupo 
pertenecéis  vosotros?  Solamente 
perteneciendo  al  grupo  de  ese  que 
va  a la  finalidad  más  noble,  que 
el  trabajo  y la  utilidad;  que  quie- 
re algo  digno,  algo  noble,  algo  ar- 
tístico, solamente  así,  podréis 
tener  estímulo  de  prepararos  para 
poder  triunfar.  Porque  no  sola- 
mente veréis  la  utilidad  que  os 
prometerá  goces  y placeres  sino 
que  veréis  edificar  algo  noble, 
algo  digno,  no  solamente  para 
vosotros,  sino  para  la  sociedad 
entera. 

He  dicho,  (aplausos). 


J — 8*  Avenida  Sur,  Número  29. — * 
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Recomendaciones 

lia  Cámara  de  Comereio 
de  Guatemala 


Recomienda  al  público  hacer  sus  compras 
en  las  tiendas  que  han  adoptado  el  sistema 
de  PRECIOS  FIJOS,  porque  en  ellos  no 
corre  el  riesgo  de  ser  ENGAÑADO. 

El  comerciante  que  hace  rebajas  en  sus  pre- 
cios, pretende  explotar  al  público. 

El  comerciante  que  no  discute  precios  quiere 
ganar  tiempo  y que  el  cliente  no  lo  pierda. 

La  CAMARA  publicará  mensualmente  en 
su  BOLETIN  y algunas  veces  en  los  diarios 
de  la  Capital,  la  lista  de  las  tiendas  que 
vayan  fijando  sus  precios,  para  lo  cual  espe- 
ra que  cada  una  que  lo  haga  se  lo  comunique. 


Por  el  momento  sólo  pueden  recomendar  a las  siguientes: 

Juan  Brackmann,  Hijos  & Co.,  6a.  Avenida  Sur.  Lanquetin. 
Castaing  & Co.,  8a.  Avenida  Sur.  “Casa  América,”  8a.  Ave- 
nida y 9a.  Calle.  Empresa  Guatemalteca  de  Electricidad,  Inc. 

8a.  Calle  y 6a.  Avenida.  Mad.  G.  Cipriani,  7a.  Avenida  Sur. 
Félix  Gabriel,  6a.  Calle  Oriente.  Máximo  Kosak,  8a.  Avenida 
Sur.  Colchonería  “El  Cordero,  ” 9a.  Avenida  Sur.  Julio  Ben- 
jaminson,  7a.  Av.  Sur.  Farmacia  “Pasteur,”  6.  Av.  Sur. 
Herrarte  & Co.,  7a.  Avenida  Sur.  James  P.  Howell,  7a.  Ave- 
nida Sur.  Sánchez  & de  Guise,  8a.  Avenida  Sur.  Luis  de 
la  Riva,  9a.  Avenida  Sur.  J.  Vicente  Molina,  Hijo,  7a.  Ave- 
nida Sur.  Arturo  Stein,  9a.  Calle  Oriente.  Dieseldorff  & Co. , 
Cobán,  A.  V.  Goubaud  y Co.  Ltd.,  6a.  Avenida  Sur.  Claudio 
Bornholt  & Co.,  Quezaltenango. 
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Importante  Comunicación  de  la 

Dirección  General  de  Aduanas 


Guatemala,  12  de  Marzo  de  1928.  | 

Señor  Secretario  de  la  Cámara 
de  Comercio, 

Presente. 

Muy  señor  mío: 

Tengo  el  gusto  de  dirigirme  a 
Ud.  con  el  objeto  de  manifestarle 
que  en  notá  del  Ministerio  de 
Hacienda,  de  fecha  9 del  corrien- 
te, se  me  ha  comunicado  que  por 
pedido  de  la  Dirección  General  de 
Salubridad  Pública  y por  dispo- 
sición del  Ministerio  de  Gober- 
nación y Justicia,  queda  prohibi- 


I da  la  importación  de  Cloretilo 
perfumado  que  se  consume  en  los 
juegos  de  Carnaval,  entendién- 
dose que  únicamente  podrá  im- 
portarse el  anestésico  por  las 
personas  que  la  ley  faculta  para 
ello. 

Lo  que  comunico  a Ud.  para  su 
conocimiento  y para  que  se  sirva 
hacerlo  saber  al  comercio,  subscri- 
biéndome con  mi  más  distinguida 
consideración  como  su  muy  Atto. 
y S.  S. 

C.  González  V. 

Anuncie  en  esta  Revista. 


Novella  & Co., 

Fábrica  Nacional  de  Cemento  Portland 


La  Pedrera. 


Guatemala» 


La  espléndida  calidad  de  nuestro  cemento  ha  sido  reconocida 
por  los  mejores  especialistas  extranjeros  y nacionales  que  lo  han 
empleado  en  la  reconstrucción  de  la  capital.  Lo  garantizamos 
como  superior  al  importado,  siendo  más  barato. 

» 

SOLO  TIENE  UN  DEFECTO: 

SER  UN  PRODUCTO  NACIONAL. 


OFICINA:  4?  Avenida  Sur,  número  14. 
Depósito:  14  C.  O.  (final).  Fábrica:  La  Pedrera 


Schlubach,  Sapper  & Co. 


GUATEMALA 


Banqueros  - Importadores  * Exportadores 

REPRESENTANTES  GENERALES  DE: 

Schlubach,  Thiemer  & Co. 

- - ■ ■ -=  HAMBURGO  

Ultramares  Corporation,  New  York. 

Central  American  Corporation,  New  York. 

DEPARTAMENTO  BANCARIO:  Se  encarga  de  toda  clase  de  negocios  Baucarios, especialmente  de 
a compra  y venta  de  giros  sobre  el  Exterior.  Pagos  telegráficos  en  la  República,  en  Europa  y 
América.  Se  aceptan  depósitos  a la  vista  y a plazo,  en  moneda  nacional  y extranjera(abonándose 
intereses. 

DEPARTAMENTO  de  EXPORTACION : Compras  de  Café.  Aceptamos  consignaciones  de  café  y 
otros  productos  exportables  a los  principales  mercados  del  mundo,  concediendo  adelantos  muy 
favorables. 

DEPARTAMENTO  DK  MERCADERIAS  : Se  encarga  de  pedidos  de  toda  clase  de  mercaderías  del 
Exterior,  bajo  condiciones  inmejorables  para  los  compradores.  Se  cuenta  con  grandes  -surtidos 
de  muestras  y catálogos.  Especialidades.  SACOS  para  café  y azúcar  de  los  cuales  tenemos  existen- 
cias fuertes,  pudiendo  ofrecerlos  puestos  en  cuaquier  estación  del  Ferrocarril.  ABONOS  para 
cafetales  y caña  de  azúcar.  Disponemos  de  existencias  de  varias  calidades  y mezclas,  pudiendo 
ofrecerlos  puestos  en  cualquier  estación  del  Ferrocarril. 

HEYLSCHE  LEDER-Werke,  Worms.  (Cueros  curtidos.) 

Internationale  CONTINENTAL  Couatchouc  Comp.,  Amsterdam  & Han- 
nover  ("Llantas  “Cord”  para  automóviles,  llantas  para  bicicletas 
Llantas  macizas  para  Automóviles  y Carruajes,  Capas  de  hule  ar- 
tículos sanitarios  de  hule,  etc.) 

Cari  ZEISS,  Jena, (Microscopios, anteojosde  larga  vista  y otros  instrumen- 
tos científicos.  * 

ARGENTOR-Werke.Viena.  (Artículos  de  metal  plateado,  de  bronce) 
J.  LANGENBACH  & SOEHNE  G.  m.  b.  H.  a/Rhin. -(Vinos  del  Rhin  v 
del  Mosela.)  Etc.  y 

American  Cyanamid  Company,  New  York,  (Fertilizante  Ammo-Phos) 
American  Cyanamid  Sales  Company,  New  York,  (Cyanogas  para  matar 
• zompopos) . 

Fertilizer  Sales  Limited,  Londres,  (Cyanamida  de  Cal). 
RHENANIA-WERKE.  Colonia  a/Rhin  y Berlín.  (Fosfato  de  Rhenauia) 
NASH  MOTORS  COMPANY,  Renosha.  Wich,  Automóviles. 

Stewart  Warner  Speedometer  Corp.  Chicago  111,  (Accesorios  para  auto- 
móviles) . 

Sterlin  Wheelbarrow  Company,  Chicago,  (Carretillas  de  mano  de  hierro) 
Lieberman  Waelchli,  Kobe,  El  Japón,  (Sedería  etc.,  japonesas) 

_ J.  Morris  (Mauchester)  Ltd.,  Manchester,  (Algodones  etc.) 


Representantes  de: 


8ECCION  “TECNICA  Pedidos  de  toda  clase  de  maquinaria,  especialmente  eléctrica,  y de  ma- 
terial para  construcciones.  Elaboración  de  proyectos  y planos  para  instalaciones  técnicas. 

( Siemens-Schuckert  Werke,  Berlín  [Materiales  y maquinaria  eléctrica]. 

t .1.  Uololro  \ /f2  Oarlin  IMnlnn'.l  _ . . 


Representantes  de: 


Siemens  & Halske  A/G .,  Berlín  (Material  eléctrico,  Telefónico,  etc. ) 
OSRAM.G.  m.  b.  H.  Berlín  (Bombillas eléctricas  “OSRAM”) 
Gasmotorenfabrik  DEUTZ,  Colonia . (Toda  clase  de  motores.) 

Luis  Eilers,  Hannover.  (Construcciones  de  puentes  de  hierro) 


SECCION  "A8EGUR08.”  Aseguros  contra  incendio  sobre  casas,  almacenes,  mercaderías  en  ge 
neral,  productos,  edificios  y maquinaria  de  fincas,  etc. 

! Compañía  de  Seguros  contra  Incendio  "National,”  Stettin. 
Compañía  de  Seguros  contra  Incendio"La  Danzique  "Danzine 
Compañía  de  Seguros  contra  Incendio  "Los  Países  Bajos,*’  La 
Haya. 
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Sociedad  de  Auxilios  Mutuos 


Del  Comercio  de  Guatemala 

Edificio  Social:  5a.  C.  O.,  No.  7 Teléfono  No.  796 


Institución  mutualista  de  primera  clase,  Fundada  el  15  de 
Septiembre  de  1900,  que  comprende  Departamentos  de 
Ahorro,  Seguro  de  Vida,  Beneficencia,  Recreo  e Instrucción. 

Emite  Pólizas  de  Seguro  de  Vida.  de  $10,000 
hasta.  $30,000  Billetes  Nacionales 


Tarifas  bajas  y facilidades  en  el  pago  de  las  primas.  Admite 
en  su  seno  también  a Señoras  y Señoritas  que  tengan  algún 
nexo  en  el  Comercio.  Solicite  prospectos  y formularios  a la 
oficina  social,  que  está  abierta  hasta  las  seis  de  la  tarde. 


Asocíese  Ud.  a ella  lo  más  pronto  posible. 


^órvlvlvld  vivfv?s/fvivfvK/Tvi  ólvTvIvivrvtvivl  vIvTvívíd'lTéTCTÓi\/T\/rt'K/l\/fvÍ1vl  UT  OTO  I OT1'  /ivK/  K/i\/i  vivivívTvIviVTvfvr' 

WfltWvTvTvAA/ivA^vrvhlJiddvTvidv'lvlvlJivlvlvivKlvl  ^l.rvIvr^IvlMvlvWdvrwTÓKiTvTJIvfvl'/WTvíOlvTvTVJvrvKw' 


Tipografía  “fl/r\ériea 


?5 


8*  AVENIDA  SUR,  N9  25. GUATEMALA,  C.  A. 


TELEFONO  AUTOMATICO,  N°  2616. 

i 


EN  esta  casa  encontrará  Ud.  un  extenso  surtido  de  papelería, 
asi  como  también  toda  clase  de  libros  para  Contabilidad. 


ESPECIALIDAD: 


Impresiones  a una  o varias  tintas,  impresiones  realzadas 
y brillantes. 

Toda  clase  de  trabajos  concernientes  al  ramo  los  encon- 
trará en  esta  casa  a los  precios  más  bajos  de  la  plaza. 


Julio  Gastaífeda  Godoy, 

Propietario. 
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Detalle  del  Movimiento  de  Caja  de  la  Cámara  de  Comercio, 

correspondiente  al  mes  de  Enero  de  1928 


Entradas: 

SALDO  $ 8-10 

Cuotas: 

Lo  cobrado  durante  el  mes  392-00 


Boletín: 

Anuncios  cobrados >52-50 

Gastos  Generales: 

Cobrado  por  alumbrado 3 

Contribución  de  los  socios 
para  la  recepción  dada  en 
honor  de  Lindbergh 300-65 


NOTA:  El  depósito  que  aparece  he- 
cho al  Banco  Central  de  Guatemala  era 
el  saldo  que  estaba  depositado  en  el  Ban- 
co Colombiano,  de  donde  se  retiró  la 
cuenta  de  la  Cámara. 

La  razón  de  existir  en  Caja  el  saldo 
anotado  de  $271-76  oro  americano,  es 
que  los  cobros  que  se  efectuaron  el  día 
último,  por  haberlos  recibido  hasta  por 
la  tarde,  ya  no  fué  posible  depositarlos 
en  el  Banco. 

Guatemala,  5 de  Febrero  de  1928. 


Alquileres: 

Pagado  por  la  Asociación  de 
Agricultores 


50-00 


J.  V.  Molina , hijo. 


C.  Springmühl . 
Tesorero. 


Banco  Colombiano: 

Girado  durante  el  mes 3756-5 1 

$4662-76 

Saldo:  Efectivo  en  caja,  o.  a.  $ 271-76 
Alquileres: 

Pago  a A.  Peyré  y Co.  por 
Diciembre  y Enero $ 250-00 

Gastos  Generales: 

Pago  al  Palace  por  recepción 

Lindbergh 

Gastos  de  correo,  telegra- 
mas, etc.  etc 

Boletín: 

Impresión  del  Número  63.. 

Banco  Colombiano: 

Nuestros  depósitos  en  el  mes 

Banco  Central 
de  Guatemala: 

Nuestros  depósitos  en  el  mes 
Saldo:  oro  americano ... 

$4662-76 


160- 

34-03 

89-25 

600-46 

3257-26 

271-76 


LA  FLORA 


B.  KGGrEMBERGER 

ANTIGUA  CASA  TROLLER 

7“Avenida  Sur  y io  Calle 

TODA  CLASE  de  TRABAJOS 
EN  FLORES 


PLANTAS  NATURALES  Y 
ARTIFICIALES 


SEMILLAS  DE  FLORES, 
LEGUMBRES,  FORRAJES  Y 
ARBOLES 
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Banco  Colombiano 

7?  A.  S.  y 9?  C.  O.  Teléfono  3,375 
Corresponsales: 

N.  York:  The  Chase  National  Bank 

París:  Mallet  Freres  & Cié. 

Máximo  Stahl 

Compra  Café 

6í  Avenida  Sur,  N?  ^.-Guatemala 
Teléfono  3,120 
Sucursales: 

Coatepeque  y Retalhuleu. 

Banco  Internacional  de  Guatemala 

J.  P.  Armstrong  y Co. 

10?  Calle  Poniente,  N?  3 

5?  Avenida  Sur,  N9  8 

Sucursales: 

Teléfono  2,501 

Quezaltenango  y Retalhuleu. 

Guatemala. 

Banco  Americano  de  Guatemala 

Teléfono  3,003  Automático. 

Nottebohm  Hnos. 

10?  C.  P.,  N°  2.  Teléfono  3,502. 

Toda  clase  de  operaciones  bancarias 
Pagamos  intereses  por  depósitos  a 
la  vista  y a plazo. 

Corresponsales: 

National  Park  Bank,  New  York 
Nottebohm,  C.  Nemberg. 

lluívyKívIvK/MvruTVIvIvIV/lvIVIVI  N /J\  /IVlVrvTVIVK/I\/EAVrvOviVIVTVr\/lv»\AC1\^\4S/IV  !vMvW\AViVIvK/rJÍÍACl\AAA/IVÍwI\ 

A.  M1L0TA  & CO. 

Fábrica  Ae  Jabones  y Productos  Químicos. 

JAB&N  PARA  LAVAR  ROPA: 

“Sunreis  Azul”  en  barras.  “Sunreis  Azul”  en  panes.  “Sunreis 

Blanco”  en  panes. 

JABONES  PERFUMADOS: 

“Fleur  de  París” 

PARA  HOTELES,  EN  TRES  COLORES 

Jabón  para  baño.  Jabón  de  Glycerina.  Jabón  de  Glycerina 
Estilo  Inglés.  Jabón  Medicinal  para  el  Tocador. 

Para  ia  elaboración  de  nuestros  jabones  empleamos  exclusivamente 
los  mejores  materiales  obtenibles  en  los  mercados  del  exterior 

OFICINA;  7?  AV.  SUR,  N°  13. — FRENTE  AL  HOTEL  CONTINENTAL 

T '!  "'.T " Ivivi"  1 OtvTvivIvIvTvtvtvivTvl vlvlvlvlvlvlvK'I'/IvIVIvIv IvlvTvfvIvIvIvIviVIvrvl'/» ^VTvlvlvlvlVIVI'/IvTvIvrvivIvTvTvIvK í 
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COTIZACIONES  DE  ACCIONES  DE  BANCO  Y COMPAÑIAS 

PRECIO  EN  BILLETES  NACIONALES  O SU  EQUIVALENTE  EN  ORO  NACIONAL. 
(CAMBIO  60  X 1).  DATOS  SUMINISTRADOS  POR  LA  OFICINA 

de  don  Ricardo  Aparicio,  marzo  de  1928. 

Banco  de  Occidente $ 7,500 a $ 7,700 

Banco  Internacional  „ 5,000 , 5^200 

Banco  Colombiano „ 3,500 „ ,,.3,800 

Banco  de  Guatemala 4,500 „ „ 4,800 

Banco  Americano „ 1,200 „ 1,350 

Banco  Central „ 700.... „ 780 

Guatemala  Tranway  Light  & Po- 
wer C?  5 goo 

Club  Guatemala  ” 5^00 

Banco  Agrícola  Hipotecario $ 3,500 a ” 3^700 

Compañía  Nacional  de  Seguros 

La  Federación  de  C.  A $ 7,000 a ,,  7,200 

Muelle  de  Cbamperico 1,800 „ ” 2^000 

Ahorro  Mutuo ,,  800 900 

Muelle  de  San  José (No  hay). 

Empresa  Eléctrica „ oqO 

Agencia  Marítima.  

Guatemala,  Marzo  de  1928. 

Unión  Farmacéutica 

LANQUETIN,  CASTAINa&CIA. 


IMPORTADORES  POR  MAYOR 


ff<arcD<a<2Í(a 


©ro< 


[aeria 


OCTAVA  AVENIDA  SUR,  NUMERO  2 
GUATEMALA.  C.  A. 


i TELEFONO  APARTADO  Núm.  4. 


Feria  de  Leipzig 

EXPOSICION  DE  MUESTRAS 

1928 


Feria  técnica  j de  construcción 

FERIA  DE  VERANO  1928, 

del  4 de  Marzo  al  10  de  Marzo. 

FERIA  DE  OTOÑO, 

del  26  de  Agosto  al  19  de  Septiembre. 

: MERCADO  CENTRAL 

para  el  Comercio  Internacional. 

La  feria  más  importante  del  mundo 

Iguales  ventajas  para  Productores  y Comprado- 
res. El  viaje  del  puerto  alemán  basta  Leipzig 
es  gratis  para  los  visitantes  de  la  feria.  Para  lo 
que  es  preciso  pedir  los  informes  respectivos  de 
los  representantes  honoríficos  para  Guatemala.  1 

BILAK  & CO. 


w 


La  aspiración  máxima  del  espíritu  sólo  la  satisface 


EDISON  MAZDA 


LA  BOMBILLA 


Esmerilada  en  el  interior, 


* 


